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enia vertriebs gmbh: Ulrich Eggeling verabschiedet
sich in den Ruhestand — Sebastian Krack ubernimmt in

Norddeutschland

Nach zehn erfolgreichen Jahren im Aufbau und in der Entwicklung der deutschen Vertriebsgesellschaft der Schweizer enia
flooring verabschiedet sich Ulrich Eggeling in den Ruhestand. Zum 1. April 2026 (ibernimmt Sebastian Krack die Gebiets-

verkaufsleitung fiir Norddeutschland.

Ulrich Eggeling war nahezu von Beginn an Teil der Erfolgs-
geschichte von enia in Deutschland. Als erster Gebietsverkaufs-
leiter neben Gesamtvertriebsleiter Michael Lenz verantwortete
er den Aufbau des Vertriebsgebiets Nord und pragte die Ent-
wicklung des regionalen Vertriebs ganz massgeblich. Uber
viele Jahre hinweg war er ein verlasslicher Ansprechpartner fir
Kunden und Partner und trug entscheidend zur erfolgreichen
Positionierung der enia Bodenbelagskollektionen im deutschen
Markt bei.

Frithzeitige Nachfolgeplanung sichert Kontinuitat

Um einen reibungslosen Ubergang im Aussendienst zu gewahr
leisten, setzte enia friihzeitig auf eine strukturierte Nachfolge-
planung. Bereits seit dem 1. Dezember 2025 ist Sebastian Krack
als Nachfolger von Ulrich Eggeling bei der enia vertriebs gmbh an
Bord. Bis Ende Marz 2026 begleitet er seinen Vorganger im Ver-
triebsgebiet Norddeutschland intensiv, bevor Eggeling offiziell in
den Ruhestand tritt und die Verantwortung an Krack Ubergibt.

Sebastian Krack ist gelernter Industriekaufmann und ver
fligt Uber mehr als 20 Jahre Erfahrung im professionellen
Aussendienst. Als ausgewiesener Branchenkenner bringt er

Ulrich Eggling
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umfassende Expertise in der Bodenbelagsbranche mit und
kennt die Anforderungen sowie Erwartungen der Kunden aus
langjahriger Praxis. Damit ist er bestens vorbereitet, die erfolg-
reiche Arbeit im Norden Deutschlands fortzufihren und enia
weiterzuentwickeln.

betont

Michael Lenz

Ubergangsphase:

Vertriebsleiter die Bedeutung der
.Die mehrmonatige Begleitung stellt sicher, dass Kundenbe-
ziehungen und Verantwortlichkeiten nahtlos Ubergeben werden.
Gleichzeitig schafft sie die Grundlage daflr, dass Sebastian
Krack das Vertriebsgebiet Norddeutschland ab April 2026 eigen-
standig und mit voller Kontinuitat Gbernehmen kann.”

Mit dieser vorausschauenden Nachfolgeregelung unterstreicht
enia als Marke der Schweizer SHARKGROUP ihren Anspruch
auf nachhaltiges Wachstum, stabile Kundenbeziehungen und
einen professionell aufgestellten Vertrieb in Deutschland.

Sebastian Krack
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SHARKGROUP AG: Die innovative Unternehmensgruppe rund um den Boden

Seit Uber 30 Jahren stehtdie SHARKGROUP AG fir Innovation, Qualitat und umfassende Kompetenzim Bodenbelagsfachhandel.
Die Unternehmensgruppe vereint das Know-how der fiihrenden Brands: DIRECTA mit innovativen Profilen, enia mit einzigartigen
Bodenbeldagen und PROFLOOR mit preisgekrontem Werkzeug. Als Schweizer Familienunternehmen mit jahrzehntelanger Er
fahrung setzen wir Massstabe in Design, Effizienz und Service. Wir bieten alles aus einer Hand — weil unser Herz flir den Boden
schlagt und fir unsere Kunden.

Medienkontakt:
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SHARKGROUP.SWISS www.sharkgroup.swiss

)



http://www.sharkgroup.swiss

	shark 2: 
	shark 3: 


